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Il ENCUENTRO PROFESIONAL

Relaciones Institucionales y Market Access

Estimado amigo:

El papel del profesional de Market Access y Relaciones Institucionales ha cobrado una especial notoriedad en los ultimos tiempos,
gracias a los cambios que se estan produciendo en la sanidad espafola.

La transferencia de las competencias sanitarias a las Comunidades Auténomas ha tenido como consecuencia que las prioridades,
procedimientos y politicas de los decisores regionales varien notablemente en funcidon de las necesidades de cada una de ellas.
Y es la figura del Market Access, que relne la experiencia y el conocimiento sobre el desarrollo clinico de medicamentos, normativa,
regulacion, marketing y ventas, la mejor situada para comprender los desafios y dar respuestas que aseguren el éxito.

Unidad Editorial Conferencias y Formacion, consciente de que estamos en un momento clave para esta figura, y tras el éxito del
anterior encuentro organiza, el proximo 18 de septiembre, el Il Encuentro Profesional sobre Relaciones Institucionales y Market
Access. Un evento en el que se daran cita los protagonistas del sector y en el que se analizaran:

» El sistema de fijacion de precios de medicamentos

» Analisis de las medidas relacionadas con la prescripcion propuestas por las CCAA
» Aspectos legales e impacto de las medidas para la industria y para los implicados
» Early Market Access... claves para ser efectivos

Esperando que este encuentro sea de su interés, reciba un cordial saludo,

OSoledad Ayala Fragoso
Directora de Programas ;
UNIDAD EDITORIAL CONFERENCIAS Y FORMACION

@solayalafragoso
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» ;Qué papel van a tener en los informes de
posicionamiento terapéutico los actuales Comités
de Evaluacion de Medicamentos y/o Agencias de
Evaluacion de Tecnologias Sanitarias de las CCAA?

» ;Como se hace un buen informe de impacto
presupuestario y quién dicta su validez?

b ;Como se integra la Red Estatal de Agencias de

Fuente: DIARIO MEDICO

9.45 Analisis de las medidas relacionadas con la
prescripcion propuestas por las CCAA

Evaluacién de Tecnologias Sanitarias dentro de la Equivalentes, alternativas, algoritmos, protocolos de ayuda
Eunetha? informatica, guias comunes... Cada cual lo bautiza a su

libre albedrio y lo cierto es que cada modelo tiene tantas
D. Carlos Lens peculiaridades que se ha ganado el derecho a nombre propio.
Subdirector General de Calidad Y con todo, resulta dificil ignorar la base comdn que une a las
de Medicamentos y Productos Sanitarios medidas que se estan lanzando a adoptar las autonomias:
MINISTERIO DE SANIDAD, la preseleccion por parte de la Administracion del principio
SERVICIOS SOCIALES E IGUALDAD ) activo que debe recetar el médico.

Diario Médico, 29 de abril de 2013

9.30 Coloquioy preguntas
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» Los modelos de equivalentes terapéuticos
» Algoritmos de decision terapéutica corporativa

D. Angel Maria Martin Fernandez-Gallardo
Jefe del Area de Farmacia
SERVICIO DE SALUD DE CASTILLA-LA MANCHA

D. Eduard Diogéne

Jefe de la Unidad de Coordinacion
y Estrategia del Medicamento
Direccion de Asuntos Asistenciales
INSTITUT CATALA DE LA SALUT

D. José Luis Trillo Mata

Director General de Farmacia y Productos Sanitarios
Conselleria de Sanitat

GENERALITAT VALENCIANA

D. José Antonio Garcia Cérdoba

Director General de Planificacion, Ordenacion
Sanitaria y Farmacéutica e Investigacion
REGION DE MURCIA

10.45 Coloquio y preguntas
11.00 Café

11.30 Analisis de las medidas desde el punto de vista
legal

b Principio juridico basico en el &mbito de la practica
farmacéutica

> Las normas sobre contratacion publica

» Cuestiones de competencia en el &mbito europeo
y espanol

D. Jordi Faus
Socio
FAUS&MOLINER

11.50 Coloquio y preguntas

12.00 Mesa de Debate: impacto de las medidas
adoptadas para los implicados y para la industria

D. José Ramon Luis Yagie
Director de Relaciones con las CCAA
FARMAINDUSTRIA

D. José Manuel Bajo Arenas

Presidente

FEDERACION DE ASOCIACIONES CIENTIFICO
TECNICAS ESPANOLAS (FACME)

D. José Luis Poveda

Presidente .

SOCIEDAD ESPANOLA DE FARMACIA HOSPITALARIA
(SEFH)

D. Pedro Hidalgo

Presidente

COLEGIO DE MEDICOS DE BADAJOZ
Coordinador del Observatorio de la Prescripcion
ORGANIZACION MEDICO COLEGIAL (OMC)

DRa. Begona Barragan

Presidenta )
GRUPO ESPANOL DE PACIENTES CON CANCER
(GEPAC)

13.15 Coloquio y preguntas

13.30 Las centrales de compras de medicamentos
y material sanitario

) ;Hasta donde es prudente la reduccién de precios
y la centralizacién en un solo proveedor?
» Retos en el suministro

Director
INGESA

D. José Julidan Diaz Melguizo

Director

D. Carlos Sisternas
FENIN - CATALUNA

Representante
ASEBIO

14.30 Coloquio y preguntas

14.45 Almuerzo

16.00 Early Market Access: claves para ser efectivos

Podriamos decir que el Market Access recoge la necesidad
de ofrecer la informacién adecuada, del modo adecuado, al
publico adecuado y en el momento adecuado. Que bajo una
perspectiva estratégica se concreta en alinear Compania-
Producto-Audiencia. Y esto sélo es posible a partir de un
proceso donde se comprendan las necesidades de estos
Ultimos para adecuar asi cada uno de los mensajes. El principio
fundamental es que no existe una Unica solucion valida para
dar respuesta a todos los problemas. Las distintas necesidades
dependeran del mercado, del producto, del drea terapéutica...
Sélo comprendiendo como encaja el producto en el complejo
sistema de salud sera posible definir la mejor estrategia.

D. Jonathan Galduf
Government Affairs Associate Director
AMGEN

Dha. Maria José Chincolla
Responsable Market Access
ESTEVE

D. Jordi Dominguez
Jefe de Relaciones Institucionales
ALMIRALL

Dha. Gloria Tapias
Directora de Relaciones Institucionales
IPSEN PHARMA

D. Antonio Maneu
Head of Market Access
ALCON LABORATORIES

17.00 Coloquio y preguntas

17.15 Fin de la jornada

Todos los ponentes han confirmado formalmente su asistencia. En caso de producirse cambios en el programa, sera por razones ajenas a la voluntad de la organizacion.
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